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Segun nuestra encuesta Global Consumer Insights Pulse Survey 2023, mientras avanza el presente afio, fuerzas
internas y externas afectan a los consumidores y a las empresas. En ese sentido, preocupados por la inflacion y la
coyuntura macroeconomica, los consumidores estan reajustando sus habitos de compra y adoptando
comportamientos de recorte de gastos. Revisa todos los detalles del estudio aqui: Leer mas
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de los consumidores se identifican como tiene previsto aumentar sus han participado en actividades
encuestados tiene intencion de trabajadores no hibridos. compras por Intemet en los relacionadas con el metaverso
adoptar conductas de ahoro proximos seis meses. en los Ultimos seis meses.
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https://www.pwc.com/gx/en/industries/consumer-markets/consumer-insights-survey.html
https://www.pwc.com/gx/en/industries/consumer-markets/consumer-insights-survey.html

Ménica Nieva, directora de Tax & Legal de PwC PerU, nos cuenta acerca de las problematicas de los precios de
transferencia en la venta de acciones y qué implica la falta de regulacion clara y precisa en este aspecto. Leer mas

Entrevista PwC

Monica Nieva

Directora de Tax & Legal de PwC Peru

Es necesario que se aprueben normas claras
y especificas que admitan expresamente el
uso de técnicas de valorizacion, como
métodos aceptados para propositos de
precios de transferencia”.

En el contexto actual la economia es impredecible, lo cual ha producido que muchas empresas busquen nuevas
alternativas y estrategias para generar valor y adaptarse con éxito a los nuevos cambios. Conoce mas en nuestro
blog. Leer méas

Ecosistemas empresariales: Compartir visiones, valores, datos
|y conocimientos para impulsar asociaciones que impulsen el crecimiento
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https://desafios.pwc.pe/problematica-de-los-precios-de-transferencia-en-la-venta-de-acciones/
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Doing Business
in Peru 2023

PwC presenta Doing Business in Peru 2023, estudio que
contiene toda la informacién necesaria para conducir negocios in Peru 2023

de manera exitosa y que ayuda a entender los fendmenos
econdmicos de nuestro pais.

Para ver la publicacioén, clic aqui

Leer mas


https://www.pwc.pe/es/publicaciones/doing-business-peru.html

