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Oferta educativa global

¢, Coémo competir en un mercado
educativo global?

¢ Cual es el potencial de mi nuevo mercado?

¢, Qué propuesta de valor me va a diferenciar
de otras insituciones educativas?

¢, Como potenciar nuestro posicionamiento
digital y reconocimiento de nuestros
estudiantes?

Cambios en el nuevo
estudiante

¢ Qué valora y espera el nuevo estudiante
de mi?

¢, Cémo me adapto para brindarle la
mejor experiencia?

¢ Cuales son las expectativas de los postulantes

y como atiendo estas necesidades?



Eficiencia comercial
y marketing

¢, Cual es el mix de
programas/contenidos/precio?

¢, Como captar y retener de manera efectiva
con el objetivo de reducir la morosidad y
mejorar la calidad académica?

¢, Como crear una oferta académica de alto
valor para los postulantes de todos los
niveles académicos?

Innovacion digital

¢, Como adapto mi modelo educativo a
la era post COVID?

¢, Como innovar de manera suficientemente
agil para generar una ventaja competitiva?

¢ Coémo mantener la innovacion de productos
y experiencias académicas de forma continua
y sostenible?



» Soluciones integradas

Experiencia y voz
del estudiante

Estrategia
comercial
multicanal

Contacto

Ignacio Luque
Director Customer
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